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Seful cablistilor: |
Pe piata TV castiga
doar preturile mici

@ o n_mrd’w ADRIAN SECELEANU ’g 7 {
o s — — /

TARIFELE mici si numénl mare de posturi TV incluse in
pachetele de bazi reprezinti cea mai eficientd strategie de
atragere & clientilor pe piata local3, considers Radu Petric,
presedintele Asociatiei de Comunicatii din Cably (ACC).

~Hiata de servicii TV din Roméania este una foarte sensi-
bila la pret. Modelul de business de succes este bazat pe pre-
turile mici §i un numér cit mai mare de posturi TV incluse in
pachetele de bazi ale operatorilor, spre deosebire de piefele
occidentale, unde canalele de film sau sport, de exemplu, vin
doar odati cu pachetele premium®, a spus Petric in cadru]
unei conferinte organizate la Bucuresti de publicatia oaline
Broadband TV News. .In Romé&nia avem operatori care
concureazd pe baza prefului §i unif care au ca principal atu
servicitle de Inalti calitate pentru clienti. Operatorii care se
bazeazd pe pref au castig de cauzdi, Avem pe piati cperatori
care s-au bazat Incd de Ja lansare pe confinut propriu, pe
canale speciale, dar nu au avut acelasi succes precum ceilafti
operator de satelit”, a adiugat el.

-Piata de servicii TV din Roménia, a treia ca mirime din
regiune, este dominati de RCS&RDS si UPC pe segmentul
de cablu i de RCS&RDS si Romtejecom pe segmentu] de
televiziune prin satelit.

Preful serviciilor TV a scizut constant §n ultimii ani, chiar
daca operatoril au ajurs s ofere gratuit atat antena de satelit
sireceptorul, cat si serviciile de instalare pentru contractele pe
doi ani. La finele anului trecut existau 5,25 milioane de clienti
pentru serviciile de retransmisie TV,

UPC, care i§i disputd cu RCS&RDS pozitia de lider al
pietei locale de servicii TV prin cablu, se asteaptd ca inclu-
derea din acest an in portofoliul de produse a unui recorder
video digital (Digital Video Recorder - DVR) si aduc
»Cresten substantiale ale vanzdrilor*, a declarat Raluca Milin,
director de marketing si vinzin al UPC Roménia, »Poate ci
acum suntem pringi intre doi operatori mati, dar pe termen
lung UPC va cregte puternic. In acest an vAnzirile au fost maj
bune dect in anii trecuti, iar lansarea DVR-ului, un produs
revolutionar, va contribui la cresteri substantiale®, a spus ea,
DVR-ul este un dispozitiv care le permite utilizatorilor s§
inregistreze emisiuai TV pentru a le urmiri uiterior.

Echipamentul poate fi programat si inregistreze anumite
ermisiuni (filme, meciuri), ce pot fi vizualizate ulterior. DVR-
ul poate fi setat si inregistreze §i programele urmirite Live,
astfel cd utilizatorii pot »Opti* difuzarea unei emisiuni si si
continue s& vadi urmarea acesteia oricand doresc - ca §i cum
acestea ar fi rulate de pe un DVD, :

Compania norvegiang Telenor, care colaboreazi cu UPC
Roménia pentru furnizarea serviciului de televiziune prin
satelit Focus Sat, este interesatd de extinderea businessalui

- din Romania, pe fondul tendintei din regijune de extindere a

ofertelor de citre operatorii de satelit, a spus Leiv Svenning,
director al Telenor pentru Europa Centrai si de Est pe
segmentul de comunicatii prin satelit. '
HBO Rominia este pregitits si lanseze in Roménia
HBO Digital, un post TV pe baz3 de abonament unde utiliza-
torii pot selecta ce program doresc si vadi precum si HBO
HD, care sii difuzeze imagini de inalt§ rezolugie, compatibile
cu. televizoarele de ultim generaie, a .declarat Carmen

~Harabagiu; Country Manager al HBQ Roménia;



